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1 Enunciado 

Apartahotel Julia, dispone de una 
capacidad total de habitaciones de 50 y 
los datos técnicos y económicos 
disponibles son los del cuadro adjunto. 

2 Se pide: 

a) Para la semana 44 se estima una 
ocupación del 50% de nuestra 
capacidad ¿Cuál sería el precio 
mínimo para vender una habitación 
sin perder dinero? 

 

b) Para la semana 46 la tasa de ocupación es del 44% al precio inicial establecido (Precio medio 

habitación día).  Con el fin de incentivar la ocupación hemos fijado un precio oferta a partir 
de este momento de 30 € habitación o por pernoctación. Nos interesa conocer cuantas 
habitaciones deberemos facturar a ese precio para alcanzar el punto muerto semanal y 
cuanto debería incrementarse nuestra facturación semanal total 

c) Las previsiones para la semana 49 es de una tasa de ocupación del 50% de la capacidad al 
precio inicial establecido (Precio medio habitación día). Con el fin de alcanzar el objetivo de 
beneficio semanal deseado de 800 € se plantea un descuento sobre la tarifa oficial del 50% 
para las habitaciones libres (no vendidas o reservadas). ¿Cuántas habitaciones tendríamos 
que vender de más en esa semana para alcanzar el beneficio deseado? ¿Es posible alcanzar 
el objetivo? 
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3 Solución  
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